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INTRODUCAO

De acordo com o Pacto Internacional de Direitos Civis e Politicos, Artigo 19: “toda
pessoa tera o direito a liberdade de expressao; esse direito incluird a liberdade de
procurar, receber e difundir informagbes e ideias de qualquer natureza,
independentemente de consideracdes de fronteiras, verbalmente ou por escrito, de
forma impressa ou artistica, ou por qualquer meio de sua escolha”. O presente
trabalho apresenta o Plano de Negdcios elaborado para a empresa Expressart, uma
empresa que atuara no segmento de produtos artisticos, incentivando assim a
liberdade de expressao de todos aqueles que admiram ou consumem arte.

Palavras-chave: Plano de Negocio. Design de Interiores. Produtos Artisticos.
Liberdade de Expressao. Direitos Civis e Politicos.

OBJETIVO

Elaborar um Plano de Negdcios para um empreendimento na area de Design de
Interiores.

DESENVOLVIMENTO

A Expressart Comércio de Produtos Artisticos Decorativos tem como visao se tornar
referéncia no que diz respeito a comunidade artistica, e a missao de “fomentar e
integrar pessoas que se expressam através da arte, oferecendo e cultivando a
liberdade de expressao”. A figura 1 ilustra a logomarca do empreendimento.

Foi utilizada como referéncia para a execucédo do plano de negécios a metodologia
proposta pelo SEBRAE/SC, abrangendo Sumario Executivo, Andlise de Mercado,
Plano de Marketing, Plano Operacional e Avaliacdo Estratégica.

A loja sera localizada em um shopping center no Norte de Floriandpolis, e
comercializara produtos artisticos para fomentar a liberdade de expressdo. Além
disso, proporcionara aos artistas a exposicao e venda de suas obras de arte, sendo
que a vitrine sera alterada mensalmente com as obras de um artista underground,
criando uma circulagao de obras que darao uma repaginada no ambiente a cada
més. Isso trard visibilidade aos artistas e geraria um networking estratégico com a
comunidade

Quanto aos fornecedores, o0 empreendimento buscara relacbes que sejam viaveis,
duradouras e que favorecam o comércio de produtos da loja.

A avaliacdo estratégica do empreendimento foi realizada a partir da Matriz F.O.F.A
(Forcas, Oportunidades, Fraquezas e Ameacas) da empresa, conforme ilustrado no
Quadro 1.

Figura 1 — Logomarca do empreendimento
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Fonte: Elaborado pelas Autoras (2018)

Quadro 1 — Matriz FOFA

Forga Oportunidades

* Ambiente diferenciado. + Falta de concorrentes no norte
= Alternancia artistica. da ilha.
+ Exposicdo de obras. » Poucos concorrentes diretos
« Atendimento personalizado. na cidade.
» Know How. * Crescimento da visibilidade de
* Proposta diferenciada da artistas na cidade.

concorréncia. » Cidade turistica que gera um

faturamento maior no veréo.

Qualidade dos produtos.

+ Representatividade para
artistas.

* Alinhamento com

pensamentos da comunidade

ao posicionamento da loja.

Fraquezas Ameacgas

s Preco alto de determinados
produtos.

Exigéncias legais rigorosas.

Exigéncias fisicas rigorosas.

« Falta de experiéncia anterior Falta de fornecedores locais.
no ramo Queda de movimento na baixa

* Alto preco de despesas. temporada.

» Espaco fisico limitado. e Aparicao de concorrentes com
preco mais acessivel.

= Preconceito e marginalizacéo

por parte da sociedade com

artistas de rua.

Fonte: Elaborado pelas Autoras (2018)

CONSIDERACOES FINAIS

Além de ser um direito constitucional (Artigo 19 do PIDCP), toda pessoa deve se
sentir livre para expressar aquilo que pensa e sente, desde opinides politicas e
sociais até mesmo declaragdes de dores e amores. Assim como existem pessoas
gue se encontram na mdusica, escrita, teatro, danga, invengdes, pesquisas, entre
outros, existem aquelas que se encontram na arte de quadros e desenhos, na
mistura de cores, nas formas e nas texturas. O Plano de Negodcios elaborado
permitiu identificar os prés e contras de um empreendimento de comércio de
produtos artisticos na regidao de Florianopolis.
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